
 
Dr. Schwan & Partner 

Betriebsberatung und Wirtschaftsforschung 
A-6080 Innsbruck-Igls 

MARKETING- UND VERTRIEB: SICHTWEISEN UND PERSONELLE 

ROLLENSBILDER – POTENTIELLE SPANNUNGSFELDER 
 

 

 

 
Wie häufig haben Marketingmitarbeiter an Kundenbesuchen teilgenommen? 

 
 

Marketingleiter
sagen

Vertriebsleiter
sagen

68%

"Einmal im Monat
und öfter"

12%
"Einmal im Monat

und öfter"

29%

"seltener"

15%

"seltener"

3%
"kein Kommentar"

73%

"kein Kommentar"

 
 
 
 
 

Folgen und Konsequenzen für den Personaleinsatz in der Praxis? 
 
 

Quelle: nach MM 2/97 


